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Solarmarkt
im Hinterland von Bangladesch





ein Solar Home System ist

ein unspektakuläres Produkt …



…mit spektakulärem Erfolg

2016  4 Millionen



arm

ein schwieriger Markt



ein schwieriger Markt

entlegen



riskant

ein schwieriger Markt



???

Geschäftsmodell

für‘s Hinterland



viele verstreute Filialen

Service!  Alles aus einer Hand!



Mitarbeiter leben im Dorf



jeder Ingenieur: ein Trainer

jede Filiale: ein Schulungszentrum



Kontroller
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Weltbank

ohne Finanzierung

kein Wachstum



Rural Electrification and

Renewable Energy

Development

RERED

Weltbank-Projekt



RERED:

Solarmarkt + Wettbewerb

neu!



Starthilfe für Firmen

Kundenkredit

Qualitätsprodukt



die Ressourcen

fähiges Management

Geschäftsmodell

$ 400 mio Kredit



Unternehmer 
Alam Zahirul



meine Beschützer



70.000 Dörfer

7.101 Filialen

Vertrieb im Hinterland



30.000 Jobs



thank you


